nista.es

6 Web:www.elecor E-mail: p

MARTES, 8 DEQCTUBRE DE2024 el conomista.es

Empresas & Finanzas

Los fondos abren una ola de ventas de
renovables por mas de 20.000 millones

Cubico, Fotowatio, Corio, Cero, BlueFloat o ‘
Terraform inician la busqueda de inversores

Rubén Esteller MADRID.

Oleada de ventas de renovables. Los
grandes fondos internacionales es-
tan poniendo en el mercado algu-
nas de sus principales plataformas
de energia verde, todas ellas con
presencia en Espafia, como son Cu-
bico Sustainable Investments, Fo-
towatio Renewable Ventures, Ce-
ro Generation, Corio Generation,
BlueFloat o TerraForm, entre otras.

El sector de las energias limpias
se prepara para afrontar una nue-
va oleada de operaciones corpora-
tivas tras un 2023 en el que la cap-
tura de fondos para infraestructu-
ras fue floja. Segiin EY las perspec-
tivas “son mucho mas halagiiefias,
con 35.700 millones de délares ya
captados durante el primer trimes-
tre de este afio, frente a los 6.500
millones en el mismo periodo del
afo anterior”.

Las operaciones que se preparan
para salir al mercado rondan los
20.000 millones y se espera que
avancen durante lo que queda de
este afio y el proximo 2025 median-
te la entrada de fondos soberanos,
fondos de pensiones o nuevos vehi-
culos de infraestructuras.

Seguin explican Vanessa Cuellas,
socia de Energia e Infraestructuras,
e Ignacio Hornedo, socio de Mer-
cantil y M&A de A&O Shearman:
“Después de un cierto parén tras
varios afos frenéticos enla compra
de proyectos, en el ultimo afio he-
mos vuelto a ver grandes operacio-
nes de ventas de plataformas y ro-
tacién de activos. Generalmente es-
tas operaciones incorporan un ele-
mento greenfield por hibridacién
que refuerza el valor en la venta. En
los tltimos 18 meses han ajustado
mucho las valoraciones por la ines-
tabilidad de los precios, pero pare-
ce que vamos entrando en una fa-
se de mayor estabilidad y, con ello,
mas actividad transaccional”.

Acelerén de ventas
El acelerdn de estas operaciones
viene precedido por la previsién de
rebajas de tipos de interés en Esta-
dos Unidos como en Europa, asi co-
mo los planes de apoyo a las ener-
gias limpias, lo que hace esperar un
fuerte desarrollo de las mismas en
los proximos afios para tratar de
cumplir con los Acuerdos de Paris.
Maria Pilar Garcia Guijarro, so-
cia directora de Watson Farley &
Williams, explica que “el movimien-
to no ha cesado en todo lo que lle-
vamos de 2024, si bien en las ulti-
mas semanas se estd incrementan-
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Zelestra crece en Alemania con la
compra de la mayoria de East Energy

Zelestra, |a antigua Solarpack, ha
adquirido, a través de su unidad
de negocio alemana, una partici-
pacién mayoritaria en East
Energy GmbH, empresa de desa-
rrollo de soluciones energéticas
innovadoras y multitecnolégicas
con sede en Rostock (Alemania).
Como parte de la operacién, Ze-
lestra ha adquirido el 25% de
CropEnergies, asi como acciones
adicionales de East Energy Ver-
waltungs GmbH, convirtiéndose
asi en el propietario mayoritario
de East Energy. Zelestra esta
ampliando su negocio para con-

do. Ventas, compras, joint ventures
y financiaciones, ademas de opera-
ciones y contratos relacionados con
el desarrollo de proyectos. El mer-

vertirse en un productor inde-
pendiente de energia renovable
multitecnoldgico en Alemania,
ayudando a sus clientes a alcan-
zar sus objetivos de descarboni-
zacién en el mayor mercado
energético de Europa. East
Energy cuenta con una amplia
cartera de més de 2 GW de pro-
yectos fotovoltaicos, de almace-
namiento de energia en baterias,
edlicos terrestres y Power-to-X
(hidrégeno verde, eMethanol),
asi como con un experimentado
equipo que reforzara las capaci-
dades de Zelestra.

cado de renovables espafiol es muy
atractivo y sigue habiendo mucho
interés, con inversores y financia-
dores de todo tipo: vuelve la banca

extranjera, aparecen fondos que
ofrecen deuda en estructuras flexi-
bles para etapas de pre-construc-
cion y construccion, el equity asu-
me riesgo desarrollo y se buscan re-
tornos de diverso nivel. Ademds,
vemos operaciones en todas las tec-
nologias, desde los clasicos fotovol-
taicos y edlicos, hasta hidrégeno
verde, biogés, vehiculo eléctrico y
baterias”.

Uno de los grandes vendedores
de plataformas sera el australiano
Macquarie Group que ha contrata-
do a Macquarie Capital y Goldman
Sachs para explorar la venta de Co-
rio Generation y Cero Generation,
respectivamente.

Corio Generation es uno de los
mayores promotores de energia ed-
lica marina del mundo. Cuenta con
unos 30 GW en proyecto de desa-
rrollo, asf como 11 oficinas en EEUU,
Europay Asia.

Cero Generation, por su parte, es
su gran plataforma verde para el sur
de Europa con una cartera de mds

La estabilizacion del mercado asi como la bajada
de tipos y de precios reactivan las operaciones

de 25 GW solares en una operacion
que aspira a 1.500 millones.

Otra de las ventas que vuelve al
mercado es la de Fotowatio. JP Mor-
gan, asesor financiero del saudi Ab-
dul Latif Jameel Energy, vuelve a
retomar un proceso que llevaafios
entre bambalinas. La compaiiia co-
menz6 a operar hace casi dos dé-
cadas y tiene operaciones en Euro-
pa, Latinoamérica, Australia y Orien-
te Medio.

Los fondos PSP y Ontario Tea-
chers quieren salir también de Cu-
bico Sustainable Investment, que
posee unos 200 activos en diversos
mercados con cerca de 4 GW de ca-
pacidad y otros 6 GW en cartera.

Quantum Capital, a través de su
fondo especializado en renovables,
547 Energy, ha contratado a Royal
Bank of Canada para analizar el tras-
paso de BlueFloat, especializada en
eolica marina por 500 millones.

Brookfield Renewable Partners
(BEP) también ha comenzado a pre-
parar la venta de TerraForm Power
para principios del proximo afio por
cerca de 3.000 millones.

TerraForm es propietaria de més
de 4,1 GW de activos de solar y e6-
lica, principalmente en Estados Uni-
dos, que aporta casi dos tercios de
su capacidad de generacion, pero
el resto procede de Espafia, Portu-
gal, Chile y Reino Unido.

BP se plantea también incorpo-
rar socios a Lightsource BP, unade
las mayores promotoras de renova-
bles que tom¢ la compaiiia en no-
viembre de 2023.

Las compaiiias espafiolas tam-
bién preparan ventas importantes.
Acciona trabaja para desprenderse
de activos por hasta 6 GW.

Repsol busca socios para sus ac-
tivos en EEUU e Iberdrola traba-
jan también en la incorporacion de
socios a sus desarrollos de edlica
marina para poder acelerar su rit-
mo inversor.

Para Francisco Solchaga, socio
del departamento de Energia del
despacho Araoz & Rueda: “Duran-
te los (iltimos meses hemos perci-
bido una reactivacién relevante de
los procesos de venta de parques
iniciada tanto por parte de promo-
tores como también de empresas
que habitualmente son comprado-
res. Son varios los motivos, pero
apuntaria, entre otros, a la proble-
matica de cumplir con los hitos re-
gulatorios y la conveniencia de ob-
tener financiacién, asi como a lame-
jora de los precios de la electrici-
dad respecto al final del primer
semestre del afio”.
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