10

MARTES, 8 DE NOVIEMBRE DE 2016 EL ECONOMISTA

Empresas & Finanzas

Renovalia, Vela y Everwood compran
fotovoltaicas por 350 millones

Cerberus y Centerbridge redoblan su apuesta para consolidar el sector en Espana

Rubén Esteller / Araceli Muiioz
MADRID.

El sector de las energias renovables
esta cerrando multitud de opera-
ciones de las consideradas fuera de
radar que estan sirviendo para con-
solidar el mapa sectorial con varios
grandes jugadores tras la reforma
energética del Gobierno.

Los fondos de capital privado han
llevado a cabo compras valoradas
en cerca de 350 millones de euros
en este tltimo mes y medio, que han
servido para reforzar los grandes
vehiculos de inversion: Vela Energy
(Centerbridge y Qualitas Equity
Partners), Renovalia (Cerberus) y
para comenzar a consolidar otros
como Everwood Capital.

La mayor operacion llevada a ca-
bo estos dias es la protagonizada
por Everwood Capital. El fondo ha
cerrado la adquisicion de una plan-
ta ubicada en Olmedilla de Alarcén
(Cuenca), que cuenta con una po-
tencia nominal total de 50 MW y
de otra planta ubicada en Gerindo-
te (Toledo), con una potencia no-
minal total de 900 kW.

Laadquisicion de las citadas ins-
talaciones se ha financiado con una
combinacion de capital y présta-
mos bancarios con la colaboracion
del despacho Watson Farley, que ha
actuado como asesor legal en la ci-
tada financiacion.

Las compras han sido realizadas
a través de la sociedad vehiculo
Everwood Fotovoltaica I SICC, SA,
gestionada por Everwood Capital,
S.G.E.IC.

El fondo Cerberus, a través de Re-
novalia, cerrd, tal y como adelanto
elEconomista, la compra de los 36,4
MW que tenia Prudential. Concre-
tamente, las plantas incluidas en la
operacion son Tordesillas, con 11,7
MWp, ubicada en Valladolid;
Valtierra I&IT: 4,6 MWp y Valtierra
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IIL: 6,9 MWp, ubicadas en Navarra,
asi como Fontellas, con 8,6 MWp,
en Navarra y Lasesa con 4,6 MWp
ubicada en Huesca. Esta nueva ope-
racién viene a confirmar el posicio-

namiento de Cerberus en el sector
de las energias renovables como
uno de los grandes jugadores.

La operacién ha contado con
Watson Farley y Allen & Overy co-
mo asesores legales.

Compra a Shikun & Binui

Vela Energy, propiedad de Center-
bridge y Qualitas, ha llegado tam-
bién a un acuerdo para comprar a
Shikun & Binui y a Sunflower una
cartera de proyectos fotovoltaicos
de 13 MW valorada en 45 millones
de euros y eso que se encuentra en

pleno proceso para su venta. Shi-
kun & Binui Energia Renovable ope-
ra tres parques solares fotovoltai-
cos en Espafia, con un alcance to-
tal de 15 MWp, que le supusieron
una inversion total de 100 millones
de euros aproximadamente, segiin
explica la compafiia. La operacion
ha contado con la asesoria de Cua-
trecasas.

Otra de las operaciones que se
han cerrado en estos tltimos dias
es laventa por parte del Grupo GET,
propiedad de la Familia Navarro,
de Cubiertas Solares Onda al fon-

do Perwyn. El despacho Araoz Rue-
da ha asesorado la operacién del
Grupo GET, que en este momento
tiene tres lineas diferenciadas de
negocio: la primera dedicada a re-
tail con un modelo de negocio muy
particular consistente en tiendas de
conveniencia en Benidorm que acep-
tan libras esterlinas; una segunda
linea de inmobiliario y, finalmente,
una de fotovoltaicas.

Entre las operaciones de venta
de pequefias centrales figura tam-
bién la venta de las plantas minihi-
dratlicas que tenia la familia de la
exvicepresidenta, Maria Teresa Fer-
nandez de la Vega. La compaiiia Sal-
tos del Tiétar ha acabado en manos
de Francisco Javier Balsategui de
Talleres Aratz, tal y como adelanto
este diario, en una operacion ase-
sorada por Albia Capital y que su-
pone reforzar también los grupos
presentes en este sector.

Alo largo del dltimo afio se han
cerrado un buen nimero de gran-
des operaciones en renovables co-
mo la venta de la propia Renovalia
a Cerberus por 1.000 millones, la
adquisicion de cuatro parques eo-
licos Sierra Sesniandez, Loma del
Cap6n, Magaz y Cova da Serpe II
a Sinia Renovables, Comsa Reno-
vables, Esif y Renovis por valor de
175 millones; y la adquisicién de los
parques edlicos Tur6 del Magré y
Pujalt en Catalufia por valor apro-
ximado de 100 millones, entre otros
grandes movimientos.

Procesos abiertos
En estos momentos, en el mercado
se trabaja ya en la operacién de ven-
ta de Vela Energy, en la que estan
asesores como Deutsche Bank, y en
la colocacion de T-Solar, que man-
tiene negociaciones en exclusiva
con el fondo I-Squared desde hace
meses pero sigue pendiente de lle-
gar al cierre de la operacion.
Asimismo, el Grupo Villar Mir ha
puesto en venta la cartera de plan-
tas hidroeléctricas, en una opera-
¢ién que puede rondar los 800-1.000
millones. Gestamp tiene encarga-
do a Bank of America Merril Lynch
la basqueda de un comprador pa-
ra su negocio edlico y de biomasa
después de que en el primer inten-
to las ofertas recibidas fueran con-
sideradas insuficientes por la com-
pafiias de la familia Riberas.

Bridgepoint se hace con Sapec Agro por 456 millones

La firma es lider en
Iberia en herbicidas,
pesticidas y fertilizantes

Araceli Muiioz MADRID.

La firma de capital privado Bridge-
point ha cerrado la compra de Sa-
pec Agro Business, compaiiia lider
en el mercado ibérico en produc-
tos de proteccion para cultivos sin

patente (herbicidas o pesticidas),
asi como en nutricién de cultivos
especializada (fertilizantes). La ope-
racién esta valorada en 456 millo-
nes y esta sujeta todavia a la apro-
bacién por parte de las autoridades
de competencia correspondientes.

Sapec Agro Business —propiedad
hasta el momento del grupo luso
Sapec, que cotiza en la Bolsa de
Bruselas y desembarcé en Espafia
hace casi dos décadas— cerro el pa-
sado ejercicio con un beneficio de

223 millones de euros y comercia-
liza sus productos en mas de 70 pai-
ses.

El consejero delegado de la fir-
ma, Eric van Innis, que seguira al
frente junto a Bridgepoint, explico
que “nuestro objetivo es acelerar el
crecimiento del negocio mediante
la apertura y creacién de nuevos
mercados y la consecucion de nue-
vos avances basados en el I+D. Es-
tamos en un momento emocionan-
te en lo que contintia siendo un mer-

cado atractivo y con potencial de
crecimiento a largo plazo”.

En palabras de Héctor Pérez, so-
cio de Bridgepoint, “el desempefio
de Sapec Agro Business hasta la fe-
cha ha sido robusto y, actualmen-
te, la firma estd preparada para ace-
lerar su crecimiento y ganar tama-
fio, aprovechando la consolidacion
de sumercado”.

La operacion ha sido financiada
por BNP Paribas, Société Généra-
le, Crédit Agricole CIB, HSBC, Ra-

bobank y Mizuho. El fondo de ca-
pital privado ha sido asesorado por
HSBC (corporate finance), PwC (au-
ditoria de cliente, auditoria finan-
ciera, fiscal y laboral), Freshfields
(legal), ERM (ESG), Willis (segu-
ros); mientras que el equipo direc-
tivo ha trabajado con Jamieson &
Basabe y KPMG. Por su parte, el
vendedor ha contado con la ayuda
de Lazard (corporate finance), E&Y
(auditoria financiera, fiscal) y Uria
Menéndez (legal).
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